· 2007 yılında hangi illerde kaç şube açtınız? 

Albaraka Türk Katılım Bankası A.Ş. olarak 2007 yılında 16 şube açtık. 
İstanbul: Laleli, Bahçelievler 
Ankara: Sincan 
Adana :Barkal 
Diğer merkezlerde açılan şubeler: Van, Aydın, Manisa, Osmaniye, Yalova, Mersin, Batman, Kastamonu, Isparta, Karadeniz Ereğli, Rize, Tokat

Bankamız son iki yılda 37 adet şube açarak, 2007 yılı sonunda 80 şubeli bir Katılım Bankası haline geldi. 2007 Nisan ayı itibariyle ise şube sayımız ……… dir.
· 2008 yılında kaç yeni şube açılması planlanıyor? 

2008 yılında da Albaraka Türk Katılım Bankası A.Ş.’nin büyüme politikası devam edecektir. 2008 yılında toplam 20 şubeyi açmayı planlamaktayız. 
· Şubeler hangi il veya bölgelerde yoğunlaşacak, neden? 

Bu şubeler Türkiye’nin çeşitli bölgelerinde olacaktır.
· 2007 yılında kaç yeni personel alımı yapıldı? 

……………………….

· 2008 yılında kaç yeni kişiyi istihdam etmeyi planlıyorsunuz? 

2008 yılında 20 şube açılması halinde yaklaşık 300 personel alınması planlanmaktadır.
· Hangi pozisyonlar için eleman alınacak? 

Hızla artan şube sayısına paralel olarak, ağırlıklı olarak şube pazarlama ve şube operasyon personeli alınması planlanmaktadır. Bununla birlikte bankacılığın her alanı için personel alımı gerçekleşecektir.

· İstihdam edilecek eleman ve açılacak şubeler için 2010 yılına kadar ki hedefler nedir? 

Şubeleşme stratejimiz önümüzdeki dönemde de sürecektir. Daha uzun periyodda bakarsak Banka olarak, 2008-2013 döneminde Şube sayımızı 200‘e çıkarmayı planlıyoruz. Bu doğrultuda personel sayımızda ………… artacaktır.
· Son dönemde global olarak yaşanan kriz ve durgunluk büyüme stratejilerinizi nasıl etkiledi? Bu anlamda bu yıl için beklentileriniz neler? Hedeflerinizi revize ettiniz mi?

Geçtiğimiz yıl gerek ulusal gerekse uluslararası piyasa ve ekonomilerde yaşanan olumsuz gelişmelerin bu yıl da süreceğini dolayısıyla 2008‘in 2007‘yi aratacağını düşünüyoruz. 2008 yılı ilk çeyreğinde yaşanan mevcut ekonomik dalgalanmalar da bu durumu doğrular niteliktedir. Ancak koşullar ne olursa olsun, Banka olarak “ihtiyat” kavramını bir pusula gibi sürekli göz önünde bulundurarak gerek Şubeleşme, gerekse işlem hacmi bakımından büyüme stratejisini sürdürmeye devam edeceğiz.

Kurumsal, İşletme ve KOBİ kredileri alanındaki yoğunluklu faaliyetlerimiz artan bir ivmeyle devam edecek, bunun yanı sıra Bireysel Finansman alanında büyüme hedeflenmektedir. 

Ayrıca, dijital bankacılık olarak tanımlanabilecek e-Bankacılık ve SMS Bankacılığı ile ilgili yeni yatırımlar yapılması planlanmaktadır. 

