1-Türkiye’nin en hızlı büyüyen katılım bankaları arasında yer alan Albaraka Türk, küresel krize karşı ne gibi önlemler aldı ve almayı planlıyor?


Öncelikle bankamızın temel işlevi olan finansal aracılık işlemlerine büyük ölçüde devam ettiğimizi, bu sayede toplanan fonları reel kesime aktarmaya devam ettiğimizi söylememiz gerekiyor. Bununla birlikte, kredi kalitesine, teminat yapısına, bilanço dengesine ve makul bir likidite oranına daha fazla önem veriyoruz. Özelikle maliyet kontrolü konusunda ciddi atılımlar gerçekleştirdik ve bu sayede 2008 için öngördüğümüz bütçeye de büyük ölçüde uygun bir gelişme temin ettik. 

2-Dünyayı etkisi altına alan küresel krizde katılım bankalarının büyümeye devam etmelerini nasıl açıklayabiliriz?


Katılım bankaları, geleneksel bankacılık kesiminin maruz kaldığı risklerin önemli bir kısmına maruz kalmamaktadır. Bu çerçevede mesela faiz oranlarının değişmesi, katılım bankalarının bilanço yapısında ve gelir - gider dinamiklerinde ani bozulmalara sebep olmamaktadır. Reel sektörle ilişkilerin sağlam bir zeminde oturuyor olması da, katılım bankalarının faaliyetlerinin etkin olmasına ve böylece mevcut şartlarda toplam bankacılık kesimine nispetle daha kalıcı bir büyüme tsis etmelerine yardımcı olmaktadır. 

3-Size göre Türkiye’de katılım bankaları bugün hangi noktada? Sektörün geleceğini nasıl görüyorsunuz?

Katılım bankaları, son yıllardaki hızlı çıkışlarına rağmen, hâlâ ciddi bir büyüme potansiyeli taşımaktadır. Reel kesimin finansman ihtiyaçlarını temin ve halkımızın tasarruflarını değerlendirme noktasında önlerinde gidilecek daha uzun bir yol olduğunu düşünüyoruz. Bankacılık kesiminin tamamlayıcı bir unsuru olan katılım bankaları yaygınlaştıkça ve iş yapış tarzları halkımız tarafından benimsendikçe bu potansiyelin kendini göstereceğine inanıyoruz. 

4-Bankanın gelecek hedeflerinden bahseder misiniz? Özellikle hangi ürünlerle büyümeyi planlıyorsunuz?
Bankamızın temel felsefesi, katılım bankacılığı prensipleri ölçüsünde büyüme ve kârlılık arasında sürdürülebilir bir denge tesis etmeye devam ederek gelişmektir. Bu çerçevede bugüne kadar yaptığımız en iyi iş olan reel kesimin finansman ihtiyaçlarına cevap olabilme misyonumuzu sürdüreceğiz. Bununla birlikte kurumumuzun muhabir ilişkilerinin özellikle etkili olduğu Kuzey Afrika ve Orta Doğu bölgesinde de Türk müteşebbislerin artan talepleri doğrultusunda genişleyeceğiz. 


5-Size göre katılım bankacılığının önündeki en büyük engeller nelerdir? 

Bugün gelinen noktada katılım bankacılığının daha ileri düzeyde gelişimi önünde ciddi bir engelin kalmadığını düşünüyorum. Ancak küresel bağlamda, katılım bankacılığı yeni ürün ve piyasa geliştirmede daha etkin çalışmak durumunda. Bu sadece Türkiye'de gerçekleşebilecek bir durum değil. Tüm dünyada katılım bankacılığına yönelik ürün çeşitlemesi temin edilebilmeli. 



6-Albarakatürk diğer 3 katılım bankasından hangi özellikleriyle farklılaşıyor. Pazardaki payı nedir?


Albaraka Türk özellikle aktif kalitesi, daha dengeli büyüme stratejisi ve Kuzey Afrika ve Orta Doğu'daki etkinliği ile sektörde yerini belirlemiştir. Katılım sektörü içindeki payı % 20'ler civarındadır. 

